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Et fleksibelt fellesskap

Lokalbedriftens fleksibilitet er viktig av den 
enkle grunn at ikke all handel blir bedre av å 
strømlinjeformes i stramme rammer. I ARTE tror 
vi faktisk at handelen er best når den er lokalt 
forankret. Det er bare du som lokal spesialist  
som kan tilpasse din butikk til dine kunders  
forventninger. 

Samtidig har vi en plikt ovenfor familie, ansatte 
og lokalsamfunnet til å tjene penger for å  
utvikle egen bedrift. Det er her fellesskapets 
styrke i form av innkjøpsavtaler, unike varer  
og tilpassede systemer er en stor ressurs.  
Derfor ønsker vi velkommen gullsmeder som er 
spesialister lokalt og som vil utnytte ARTE sine 
systemer sentralt. 

ARTE er et felleskap basert på likhet for  
samtlige medlemmer. Grunnleggende for oss er 
derfor et uavhengig servicekontor som yter de 
samme tjenestene til alle. Et servicekontor som 
ikke er profittmaksimerende - for medlemmer  
som betyr like mye om de er store eller små. 
Fortjenesten SKAL ligge hos gullsmeden.

I denne brosjyren kan du lese mer om  
virksomheten til ARTE og Norwegian  
Diamond Group. Vi håper du synes konseptet  
er spennende, for vi ønsker at flere skal 
gjøre som de 43 butikkene som allerede er 
medlem. Vi er en stor familie som hjelper  
hverandre til å bli litt bedre – hver dag! 

Med beste hilsen

Øivind Bergstrand
Adm.direktør
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ARTE Gruppen AS er i dag et av de aller beste alternativer 
i bransjen, for en gullsmed som ønsker å kombinere lokal 
fleksibilitet med fellesskapets styrke.



 





• ARTE Gruppen består i dag av 43 butikker. Den   
 største omsetter for over 14 millioner kroner, den 
 minste under 2 millioner. 

• Vår største leverandør omsetter for over 1 milliard  
 kroner, den minste under 2 millioner.

• Gruppens kjedekontor holder til i Tønsberg, har tre  
 ansatte og omsetter for rundt 55 millioner kroner.

• Vi har egne vareløsninger for allianseringer, en-stens  
 ringer og gifteringer - med varelager, dagslevering og  
 alle typer service.

• Et eget faktureringssystem med våre leverandører  
 sørger for oversiktlige fakturaer hver måned. Alt på én  
 regning er vårt mål.

• Vi har en annonse- og bildebank hvor du kan plukke  
 bilder, logo og sette sammen egne annonser klare for  
 trykk lokalt!

• Nyhet 2011! Snart åpner vår 24t webshop hvor du  
 kan bestille alle ARTE sine egne produkter direkte fra  
 din PC.
 
• Hvert år kårer ARTE sin egen ”Oscar”-vinner! Det er  
 den gullsmeden som basert på visse nøkkeltall er den  
 beste dette året.

• ARTE har et tett samarbeid med Adamas på alle typer  
 verkstedoppdrag. Vi holder til i samme hus.
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Hvem er vi?



www.noranorway.com


Hoder, hjerter og hender står bak 

utviklingen av våre bedrifter. Dristig tenking, 

kloke beslutninger og dyktig håndverk har ført 

oss videre. Vi står sammen for å kunne tilby en 

spennende blanding av produkter med røtter i 

tradisjonen og dagens trender.

LEVERANDØRER AV EKTE GLEDER:

www.ektegleder.no
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efvaat t l ing.com

www.ektegleder.no
www.efvaattling.com


Hvordan bli medlem?
ARTE - når de samlede egenskaper er 
større enn summen av hver enkelt…
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Assosiert medlem
Assosiert medlemskap er tilpasset mindre gullsmeder, og er 
derfor rimeligere for de med en omsetning inntil 4 millioner  
kroner. Som assosiert medlem har du ikke anledning til 
å kjøpe aksjer i ARTE. Du har også en vesentlig lavere  
serviceavgift, men betaler litt mer for våre systemvarer.

Aksjonær
Aksjonær blir du etter eget ønske etter 1 års prøve- 
medlemskap. I prøveperioden kan begge parter avslutte  
forholdet med én måneds varsel. Etter avsluttet prøve- 
periode kan du selv velge om du vil bli akjsonær eller forbli 
et assosiert medlem. En aksjonær har rettigheter i kjeden 
som følger av aksjeloven, serviceavgiften er høyere enn for  
assosierte medlemmer, men systemvarene er rimeligere. 

Norwegian Diamond Group
Som aksjonær kan du også bli med i Norwegian Diamond 
Group - en egen gruppe for de mer eksklusive gullsmedene 
med behov for mer kostbare produkter. Det er ingen praktisk  
forskjell, annet enn markedsføring og fokus på mer  
eksklusive produkter.

Felles fordeler
For alle typer medlemskap gjelder de samme leverandør 
avtaler og betingelser, fellesfakturering og forsikrings- 
gjenkjøpsavtaler. Vi liker nemlig felles regler, men med en 
viss individuell tilpasning.

Prøvemedlemskap
Du kan teste ut ARTE gjennom et prøvemedlemskap i inntil 
1 år. Dette året kan du bruke til å finne ut om ARTE er noe 
for deg, samtidig som vi kan se om du passer inn i vårt  
fellesskap. Det er helt ukomplisert å avslutte i løpet av  
perioden, dersom du ønsker det. 

Ta kontakt gjennom link på www.arte.no eller direkte til 
vårt kjedekontor, hvis du ønsker å bli medlem. All kontakt er 
konfidensiell, og et medlemskap må styrebehandles før det 
inngås.
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Systemvarer

Allianseringer
ARTE har et krav til samtlige medlemmer om å føre 
egne allianseringer i minimum en ½ bakk. Du kan 
selv velge blant to modeller (flat og rund skinne) 
med én, tre eller fem stener. Stenkvalitet er TW/
Si, og vi lagerfører 0.05 - 0.10 - 0.15 - 0.20 ct. Alle  
varer leveres omgående, og alt servicearbeid  
utføres sentralt.

En-stens ringer, anheng og ørepynt
Alle medlemmer skal føre en 1/1 bakk av vårt  
en-stens program, som leveres i attrapp utførelse 
- helt gratis. Vi lagerfører fem ulike serier fra 0.05 
til 1.00 ct. Alle varer leveres omgående, og alt  
servicearbeid utføres sentralt. Stenkvalitet er  
TW/Si.

EVIG – gifteringer
ARTE har en egen gifteringserie – EVIG. Alle 
medlemmer skal føre et brett med 26 modeller 
- flere av disse kan refattes med brilliant- eller 
hjerteslipte stener i kvalitet W/Si. Alle varer leveres 
på dagen, med full service og gravering inkludert. 
Vi har i 2010 skiftet ut 14 av 26 modeller og  
utvidet programmet.

Varelageret holdes av våre leverandører, med 
svært konkurransedyktige betingelser både på 
innkjøp og veiledende priser. Vår basis for system-
varer er selvsagt ikke til hinder for at du også kan 
føre andre systemer.

Gullsmedene i ARTE har i felleskap 
utviklet en basis for systemvarer, 
som samtlige i kjeden skal selge og 
satse på. 
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Messer
ARTE avholder to messer hvert år i februar og 
september. Messene er vår markedsplass hvor vi 
treffer våre norske og utenlandske leverandører. 
Her har vi møter og seminar om produkter og 
trender, kombinert med hyggelig sosialt samvær.  

Våre norske avtaleleverandører stiller med ny-
heter og kjente produkter, samt en rekke gode 
messerabatter. De utenlandske leverandørene 
er mange, og vi tilstreber å reflektere både 
motebildet, godbiter og standardvarer. Vi gir deg  
valgene, du får mulighetene.

Samlingen av norske og utenlandske leve- 
randører gir deg en glitrende mulighet til å sørge 
for at din butikk alltid er oppdatert på produkt-
siden. Det er ingen krav til varekjøp, kun et ønske 
om å vise den økonomiske gevinsten i å bruke 
våre avtaleleverandører så ofte som mulig.

På messene praktiseres reisefordeling blant 
medlemmer. Dette betyr at alle betaler like mye 
for å komme seg på messe, uansett hvor i landet 
den avholdes. En av messene avholdes alltid på 
Østlandet.

Gir deg muligheten til alltid å være oppdatert 
på det siste innen trender og produkter.
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Felles fakturering
Sammen med rundt halvparten av leverandørene, 
gjennomfører ARTE denne faktureringsordningen. 
Et felles system som begge parter tjener på.

Leverandørene får alltid betaling fra ARTE ved for-
fall. Som gullsmed får du lengre betalingstid, samt 
vesentlig færre bilag å forholde deg til. Betaling 
skjer alltid med betingelsen fri måned + 10 dager. 
Om du ønsker kan også du betale pr. 7 dager og 
trekke 2% kontantrabatt!

Ordningen er basert på stramme rutiner, og forut-
setter en gullsmed med sunt forhold til både inn-
kjøps- og likviditetsstyring.

De mest strukturerte i ARTE betaler stort sett 
alle varer på 40 dager! Fellesfakturering betyr  
reduserte kostnader på regnskapsførsel, bedre 
oversikt og ikke minst ett kontaktpunkt ved feil og 
mangler på faktura. 

For å delta i ordningen må du kunne stille en bank-
garanti på kr.100.000 eller 10% av ditt gjennom-
snittlige varekjøp, om du er en mindre gullsmed.

Gir deg som gullsmed en virkelig stor fordel 
- færre fakturaer! 



H E I R I N G
po s s i b i l i t i e s

www.heiring.dk

Huldresølv
www.huldresolv.no

www.heiring.dk
www.huldresolv.no
www.adamas.no


Leverandører
ARTE har spennende leverandører fra hele 
verden. Leverandører vi enten handler med 
direkte gjennom hele året, eller som møter 
på våre messer. 

Vi legger vekt på langsiktige avtaler med 
utvalgte norske aktører. Kombinert med 
de fremste varene fra utlandet, gir vi deg 
et komplett utvalg med det beste og mest 
trendy på markedet. 

Som gullsmed får du selvsagt tilgang til 
avtaleverket, dersom du er interessert i å 
være med i ARTE eller Norwegian Diamond 
Group. 

Det er helt opp til deg og din lokale kjennskap 
å handle fra de respektive leverandørene. 
Men, én ting er klart: Det lønner seg å bruke 
våre leverandører. Alltid!

Førsteklasses norsk 
og det beste fra resten av verden

Dine gamle smykker 
er gull verd! 

Bytt inn til nytt og 
moderne

www.norlux.no
www.sigmund-espeland.no
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Det danske firmaet Aagaard er en av de ledende leverandører av smykker i Skandinavia. Siden Jens J. Aagaard
lanserte sin første gullsmedkolleksjon fra sine lokaler i den sydfynske byen Svendborg i 1946, har sortimentet

og virksomheten vokst enormt. I dag beskjeftiger den 150 medarbeidere i flere forskjellige land.

Forbrukerne i Danmark, Sverige, Norge, Finland, Tyskland, Østerrike, Frankrike, USA og England, kan i dag møte
Aagaard hos sin lokale gullsmed. Om ikke lenge vil forbrukerne i flere andre land også kunne få lov til å nyte
Aagaards mangfoldige eksklusive merker, det individuelle unike design, og smykkenes internasjonale appeal. 

Jens J. Aagaard A/S  .  +45 63 21 37 52  .  info@byaagaard.com

www.byaagaard.com




Livet i 

Først og fremst er ARTE en plattform og et fellesskap 
for deg, dine ansatte og butikk. I hvilken grad dere  
utnytter dette bestemmer du selv, men ressursene og 
tilgangen er der for alle - alltid!

Vi har mange medlemmer som utfører ‘‘dugnadsarbeid’’ 
på vegne av seg selv og hele kjeden - ikke fordi de må, 
men fordi det er gøy og utviklende. Hvert medlem betyr 
like mye, både formelt og i praksis. 

Den største forskjellen på våre medlemmer og andre 
gullsmeder er nok innkjøpsmønsteret. Når du deltar på 
messer to ganger i året, er fristelsene mange og disiplin 
viktig. Det forekommer ikke varepakker eller produkter 
man må kjøpe utenom våre systemvarer. 

Dernest er det en overgang for de fleste å få én stor 
faktura i måneden. Men - de aller fleste finner dette  
veldig praktisk!

All markedsføring er basert på frivillighet, og alle bidrag 
brukes lokalt. Vi tror at det fungerer best.

Lurer du på hvordan livet arter seg 
for våre medlemmer? 
Det skal vi fortelle deg...
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www.dyrbergkern.com


Arte Gruppen AS 
Rambergveien 5 

PB 2160 PT 
N-3103 Tønsberg 

  
Tlf: + 47 33 35 24 30 
Fax: + 47 33 35 24 60 

www.jsnorge.no
www.arte.no

